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Detalhes da Palestra  

 Treinamento Máquina de Vendas 
 

Palestrante:  Fabricio Hoeppers 

 

 

Problema:  

Trabalhamos com metodologia de vendas assertiva e tangíveis, corrigindo, reorganizando e 

potencializando o resulto de todo o time comercial.  

Transformação:  

O resultado do treinamento tem reflexo imediato e se destaca claramente no resultado da 

empresa já nos primeiros dias. 

 

Tema: Treinamento Máquina de Vendas 

Nossa metodologia aborda inúmeros pontos para uma construção de um processo de vendas 

saudável, entre eles:  

• Abordagem; 

• Proposta de valor; 

• Negociação; 

• Fechamento; 

• Pós-vendas; 

• Vendas pelo WhatsApp. 

 

Carga horária: 8 a 10 Horas  


